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ARTICULOS EN COMBO – COMBO – ARTICULOS DE PROCESO 

La funcionalidad de artículos en COMBOS / INSUMOS /ARMADOS  se usa para resolver dos cuestiones: 

El stock de insumos y producto final elaborado, 

Y actualización de precios del producto final a partir del costo de sus insumos. 

 

Tomé el ejemplo del artículo combo 55015 “LAURIL ETOXI AL 70% FRACCIONADO KGR.” Si vemos cómo está constituido el 

artículo podemos ver que este producto fraccionado, está compuesto por el mismo producto que ingresa en su envase 

original. Es decir, compramos el artículo en envase original (artículo que aumenta su stock a partir de un Remito de Compra o 

Factura de Compra Remito) y lo fraccionamos, generando así el artículo 55015.  

De modo que el artículo PADRE en envase original, es un artículo de compra/venta común. Y el artículo HIJO fraccionado, es 

un artículo COMBO. 

 

 

 

Vemos cómo en la solapa de VENTAS, el componente de este 

artículo es el artículo 55016, artículo PADRE. Está compuesto 

por 0.5 de su PADRE. Es decir del artículo PADRE pueden 

resultar 2 HIJOS fraccionados. 

El costo de este artículo en COMBO resulta de la sumatoria 

del costo de sus COMPONENTES/INSUMOS/PADRES. Porque 

un artículo COMBO puede y suele contener más de un artículo 

COMPONENTE/INSUMO/PADRE. 
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Para Agregar los COMPONENTES/INSUMOS/PADRES debes hacerlo en el recuadro de “Componentes del Combo” haciendo 

click derecho con el mouse y seleccionando la función “Agregar Artículo”, como se muestra en la imagen a continuación. 

 

Visualicemos las cantidades en nuestro depósito: 
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Podemos ver qué nuestro artículo HIJO –fraccionado- está en negativo porque se han vendido 100 unidades, pero no se ha 

repuesto. La forma de reponerlo, no es mediante una ACTUALIZACION manual ni mediante un REMITO o FACTURA de Compra 

Remito, sino a través de un proceso de ARMADO. Ya que hemos indicado que el artículo es DE PROCESO. 

El ARMADO es una transacción más que se realiza siempre en el módulo ALMACENES, en AJUSTES. 

 

 

Vamos a verificar el aumento/descuento de unidades en ambos artículos desde nuestra ventana  de STOCK. 

 

 

 

 

Estamos generando 100 productos fraccionados, 

con lo cual se descontarán automáticamente 50 

unidades del artículo 

COMPONENTE/INSUMO/PADRE. 

Recordemos en este caso que el artículo HIJO 

estaba compuesto por 0.5 unidades del PADRE. 

Aumentó nuestro artículo 55015 HIJO, contrarrestamos las -100 unidades. 

Y el PADRE 55016, disminuyó efectivamente 50 unidades en su stock.  
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¿Por qué debemos generar el comprobante ARM o proceso de ARMADO? 

Básicamente porque indicamos en la ficha del artículo que sería un artículo DE PROCESO. Y el comprobante ARM –armado- 

funciona como un registro de producción. 

 

¿Podemos elegir que NO sea de proceso?  SI podemos. 

 

¿Cómo se comportan el artículo PADRE y el artículo HIJO si éste último no es de proceso? 

Destildando el chek “de proceso” dentro de la ficha de mi artículo HIJO y guardando el cambio, haremos un movimiento de 

stock por ejemplo un RV (REMITO DE VENTA): 

 

En este RV estamos vendiendo/entregando 10 unidades de nuestro artículo HIJO. 

Y si verificamos en el stock… 

 

Podemos ver en la página anterior que teníamos 7530 unidades en nuestro artículo PADRE, y ahora tenemos 7525 unidades. 

Es decir, disminuyeron los 0.5 U x 10 U que hemos sacado por el RV. Recordemos que nuestro artículo HIJO está compuesto de 

0.5 U del PADRE. 
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En este caso en el que NO trabajamos con ARMADOS, el stock es directo. Se refleja siempre en los PADRES. No hay 

movimientos de stock en los hijos. Los HIJOS sirven para en este caso, para definirlos con un precio distinto (precio final o 

beneficio) y que queden reflejados en estadísticas de venta. Además se respeta la actualización de costo, es decir, toma el 

costo de sus COMPONENTES que son los artículos que se COMPRAN. 

RECUERDA: El ARMADO independiza al artículo HIJO de su PADRE. Si bien toma el costo a partir de sus COMPONENTES y el 

precio de costo justamente se actualiza a través del PADRE, las transacciones de stock (ingreso o egreso) se reflejan en forma 

independiente. 

¿Cuál funcionalidad me conviene usar?  

La diferencia es sólo en cómo vemos el stock. Lo que se recomienda es en función a tu proceso productivo si lo tienes, es 

decir, si eres una fábrica que produce sus artículos por pedido o previo a su venta mostrador se recomienda usar ARMADO.  

Una forrajería por ejemplo, que vende unidades sueltas, no hace falta hacer ARMADO porque la venta  es espontánea, no sabe 

cuántos kgs. Venderá hasta que no está cliente efectuando la compra. Si en cambio, ya embolsa  de a 100 Kgs. , 500 kgs. y 1 

kgs. por ejemplo, conviene que use ARMADO porque justamente el arma previamente sus artículos HIJOS y existen 

físicamente en góndola. 

 

ACTUALIZACION DE PRECIOS EN ARTICULOS HIJOS 

Para que el artículo HIJO se actualice automáticamente con el costo del COMPONENTE/INSUMO/PADRE debemos descartar la 

opción “No Actualizar Importe Base”, ya que esta funcionalidad no se cumplirá con este parámetro. Nuestro artículo en 

cuestión será un COMBO, puede ser de proceso o no, pero SI actualizaremos importes bases (costos). 
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En la imagen de debajo, podemos ver en la lista de artículos cómo el importe base o importe compra o costo, es exactamente 

la mitad al importe base de su PADRE. Esto porque sabemos que nuestro HIJO equivale a 0.5 unidades del artículo PADRE. 

 

Supongamos ahora que nuestro artículo padre aumentó su costo a $2.5. Lo cambiaremos manualmente en la ficha del artículo 

PADRE, pero recordemos que existen varias formas de cambiar precios (detallado en  instructivo ACTUALIZACION DE 

PRECIOS). 

Para cambiarlo manualmente, simplemente iremos a la lista de artículos en el módulo de ALMACENES, nos posicionamos en el 

artículo en cuestión, y mediante el botón MODIFICAR, hacemos el cambio en la solapa correspondiente al dato que vamos a 

cambiar: solapa COMPRA. Hecho el cambio, damos GUARDAR. 
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Y vemos que impacto el cambio en el HIJO también. 

 

 

 

 

 

 

 

 

Si en cambio, dejamos tildado el parámetro “No Actualizar Importe Base”, el cambio en el PADRE no modificará al HIJO. 

 

 

 

Por supuesto que también existe el parámetro, que de hecho NO es el más usado,  que actualiza el costo del artículo HIJO a 

partir del costo del artículo COMPONENTE/INSUMO/PADRE, pero NO SE MODIFICA EL PRECIO FINAL DEL HIJO.  Es decir, 

disminuye el beneficio de éste. 

Seguimos con el artículo 55015 que está conformado por su PADRE cuyo costo es de $100. Pero el costo del HIJO es de $50 

porque equivale a 0.5 unidades del PADRE.  Es decir, siempre va a valer la mitad que lo que el PADRE. Y al tener un %100 de 

utilidad o beneficio, el HIJO tiene un precio de venta de $100 + iva. 

 

Por supuesto que a partir de allí, se actualizar 

los precios de lista final en base al porcentaje 

de UTILIDAD o BENEFICIO que posean 

individualmente cada uno.  

Muy probablemente los artículos fraccionados 

(UNIDAD, KGS., LTS.) tengan una utilidad 

mayor a los artículos que se vendan envasados 

o cerrados (BOLSA, CAJA, BIDON). 
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Ahora bien, si el PADRE aumentara su costo a $200, el HIJO tendría un costo de $100. Pero en este caso no queremos que 

cambie nuestro precio de venta final del artículo HIJO. Con lo cual se acomoda el % de beneficio o utilidad, para que el precio 

final NO se modifique. En este ejemplo extremo nuestro beneficio queda en %0 y se actualiza el costo y se mantiene el precio 

final de $100 + iva. 

 

 

RECUERDA: Este parámetro es individual de cada artículo, podemos tener todos los artículos para que se actualicen precios 

SIEMPRE  a partir del PADRE y ello impacte sobre el precio final manteniendo nuestra utilidad. Y podemos en ciertos artículos 

elegir que el cambio del costo del PADRE no afecte el precio final de HIJO.  Un caso en el que podríamos utilizar esta última 

opción, es una compra de un insumo con un descuento importante que no queremos que se traduzca en el precio final de 

venta. O un variación de nuestro costo muy fluctuante en un periodo indefinido que queremos absorberlo nosotros como 

comerciantes. De modo que si nuestro % de beneficio o utilidad varia en 1, 2 ó 3 puntos hacia arriba o hacia abajo, no lo 

reflejamos en nuestra lista de precios final. 

Un artículo COMPONENTE/INSUMO/PADRE podría ser el transporte por ejemplo. Pueden ser servicios, no sólo artículos. Y 

podemos considerar un precio estimado de acuerdo a nuestras Órdenes de Compra y considerarlo dentro de nuestro costo de 

fabricación, pero no queremos impacte en el precio final. Esto nos sirve para conocer a través de las estadísticas de venta qué 

utilidad tuve en mis ventas. 

 

 

 

 

 

PROCESO DE ARMADO A PARTIR DE UN PEDIDO 

El proceso de ARMADO a través de un PEDIDO de un cliente es muy sencillo. Posicionados sobre el cliente y mediante la 

botonera del PROCESO COMERCIAL DE VENTAS asociado a este cliente, en el botón de PEDIDOS accederemos a la lista de 

pedidos de este cliente en particular. Y con el botón AGREGAR, generaremos un PEDIDO nuevo. 

Por supuesto que un artículo que no 

genere ganancia no conviene 

comercializar. 

La idea de este ejemplo es que existe la 

posibilidad de aunque me aumenten 

los costos de mis insumos, congelar los 

precios de venta de los artículos que 

produzco. Por supuesto respondiendo a 

una estrategia comercial que es propia 

de cada comercio.  
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Este pedido que generamos se enlistará bajo el estado de PENDIENTE. Puesto que puede ser entregado en forma parcial, con 

lo cual hasta que no esté totalmente REMITIDO (entregado) este seguirá pendiente de entrega.  

Entregado totalmente, figurará como REMITIDO. Y cuando se proceda a realizar la FV (Factura de Venta) el PEDIDO cambiará 

al estado de FACTURADO. 

Es decir podemos visualizar en nuestra lista de PEDIDOS, los mismos según los estados para llevar el control de nuestra 

logística de entrega de mercadería. El cambio de estados es automático conforme vamos llevando adelante todo el proceso, 

pero puede modificarse manualmente si es necesario.  

La imagen a continuación es la ventana de “Lista de Pedidos de Venta” en este caso de un cliente en particular. 

 

 

 

El PEDIDO de ejemplo en imagen contiene a nuestro artículo HIJO, que es un artículo DE PROCESO. Con lo cual lo que sucede a 

la gestión del pedido es el ARMADO. Con F2 o mediante el botón ARMAR, generamos el ya conocido comprobante ARM. 

 

Esta pequeña ventana pop up 

nos recuerda las teclas rápidas 

de la botonera principal para 

gestionar nuestro PEDIDO. 
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RECUERDA: Algunas páginas atrás lo hicimos mediante un AJUSTE MANUAL DE STOCK, desde el módulo ALMACENES, porque 

se trataba de un armado de producción. Es decir previo a la venta mostrador. En este caso vamos a armar las cantidades justas 

que nuestro cliente nos ha pedido. 

Una vez guardado el ARM, nuestro PEDIDO cambia de estado… 

 

 

Este ARMADO por supuesto, reserva los COMPONENTES/INSUMOS/PADRES del stock. 

 

 

Y mediante la botonera de PEDIDOS, debemos ir a los armados pendientes de entrega para remitirlos o facturarlos… 

 

 

Al tratarse de comprobantes distintos, tenemos sus respectivas Listas y éstas ordenadas en base al HILO COMERCIAL DE 

VENTAS natural: 

Lista de Pedidos 

Lista de Armados 

Lista de Remitos 

Lista de Facturas 

Y cada comprobante en su lugar. 

 

Sin embargo, no es necesario pasar por cada comprobante obligatoriamente para realizar la venta. Todo depende de tu 

actividad y del nivel de organización que tengas en tu gestión.  

 

Continuemos con el proceso de ejemplo… 
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Usaremos la tecla F3 para generar el REMITO  a partir del ARM, y veremos cómo cambian automáticamente los estados del 

ARM y del PEDIDO. 

 

 

Una vez remitido el PEDIDO, precisamente obtenemos el comprobante REMITO DE VENTA y desde éste podemos generar la 

FACTURA.  

Por supuesto lo hacemos desde la “Lista de Remitos de Venta” de nuestro cliente en cuestión, y mediante la tecla F2. 

Visualizando el comprobante ARM, lo tildamos y podemos facturar o remitir.  

RECUERDA: lo que disminuye efectivamente el stock, es decir, lo que hace efectiva la entrega 

o egreso de artículos, es el comprobante REMITO. En caso de generar factura directamente, 

debes usar el comprobante FVR (Factura de Venta Remito) que resuelve en un mismo 

comprobante el saldo deudor del cliente y el egreso de la mercadería. 

Podemos tildar más de un ARM a la vez, para remitir en un solo REMITO o facturar en una 

sola FACTURA. 
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RECUERDA: El egreso de la mercadería que se vendió se hace efectivo con el REMITO de venta o FVR –Factura de Venta 

Remito-. El PEDIDO efectúa la reserva, y el ARMADO, saca la reserva para aumentar el stock del producto final HIJO fabricado 

y que éste luego sea egresado mediante el REMITO. 

 

 

HOJAS DE RUTA 

Un componente importando en la gestión de PEDIDOS en ANDINO GESTION, es la generación y asociación de las HOJAS DE 

RUTA. Tenemos un maestro de HOJAS DE RUTA, en nuestro módulo de VENTAS. 

 

También tildamos el o los comprobantes que 

deseamos facturar. Pueden ser más de uno. 
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Quedo a disposición! 

Saludos! 

 

De esta forma podemos asociar a nuestros 

PEDIDOS, la ruta de reparto y su 

impresión. 


